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 摘要一部突出实战效果的活动策划兵法
 3大主流行业实战分析+60多个经典范例
 菜鸟晋升之路
 羡慕别人在微商、电商领域风生水起？
 朋友圈那些令人交口称赞的活动方案究竟是怎么出炉的？
 一天能卖出10万+的活动方案，为什么你绞尽脑汁也想不出？
 同样的活动，凭什么他能点石成金，圈粉无数？
 产品的外衣下，那些你总get不到的关键信息究竟藏在哪儿？
 用户是无形的，怎样才能准确捕捉到其痛点、痒点，一击而中？
 四处碰壁，却得不到真正的业内高人指点？


活动策划实战宝典 品牌推广+人气打造+实战案例 内容简介
活动怎么入手、如何策划？活动有哪些类型？策划活动有哪些技巧？怎么成功举办、完美
收场？前期、中期和后期又分别怎么具体进行？本书通过“案例＋技巧”，从两条线帮助读者快速成为活动策划高手！一条是横向案例线，本书从多个行业实战中提炼出 14章专题内容，详解 20多种活动，总计有 20多个经典案例。内容涉及互联网活动策划、节假日活动策划、促销活动策划、会展活动策划、企业活动策划、公关活动策划、大学活动策划、微信活动策划、微商活动策划、餐饮行业活动策划、美容行业活动策划、游戏行业活动策划等，以 80多个专家提醒、 120多个重点语句、 160多张精美实用图片、 290多个图解对不同活动类型的特色、策划重点与策划技巧进行展示。
另一条是纵向技巧线，有 4大行业重点分析、4大活动策划规则、4大活动策划核心内容、 6大活动策划要点、7大活动策划原则、9大活动类型策划技巧等。针对活动策划类型、特点、方法、诀窍、注意事项、运营策略、策划书要点等 7大方面内容，对读者进行系统性的指导。
本书结构清晰，拥有一套完整、详细、实战性强的活动策划系统，适合电商微商活动策划者、各公司活动策划工作人员、活动策划公司的管理者、专业的活动策划者、公关领域的专家、企业活动策划部门的培训教材等。活动怎么入手、如何策划？活动有哪些类型？策划活动有哪些技巧？怎么成功举办、完美收场？前期、中期和后期又分别怎么具体进行？本书通过“案例＋技巧”，从两条线帮助读者快速成为活动策划高手！一条是横向案例线，本书从多个行业实战中提炼出 14章专题内容，详解 20多种活动，总
计有 20多个经典案例。内容涉及互联网活动策划、节假日活动策划、促销活动策划、会展活动策划、企业活动策划、公关活动策划、大学活动策划、微信活动策划、微商活动策划、餐饮行业活动策划、美容行业活动策划、游戏行业活动策划等，以 80多个专家提醒、 120多个重点语句、 160多张精美实用图片、 290多个图解对不同活动类型的特色、策划重点与策划技巧进行展示。
另一条是纵向技巧线，有 4大行业重点分析、4大活动策划规则、4大活动策划核心内容、 6大活动策划要点、7大活动策划原则、9大活动类型策划技巧等。针对活动策划类型、特点、方法、诀窍、注意事项、运营策略、策划书要点等 7大方面内容，对读者进行系统性的指导。
本书结构清晰，拥有一套完整、详细、实战性强的活动策划系统，适合电商微商活动策划者、各公司活动策划工作人员、活动策划公司的管理者、专业的活动策划者、公关领域的专家、企业活动策划部门的培训教材等。
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学前提示
对于企业来说，不管是对外营销方面还是内部活动方面，活动策划是一个绕不过去的话题，一场精心策划的活动能进一步拉近企业与员工之间的感情。
总的来说，活动策划是营销、管理等方面人才所需要具备的“挖金手段”。
要点展示
探询：活动策划的类型
把握：活动策划的优势
深知：活动策划的作用
所谓的活动策划，其实就是一种市场策划案，它隶属于文案，但与文案之间存在一定的区别：文案仅限于文字的表达，而活动策划是一种为活动而进行的文字策划案，除了用文字表现之外，还需要在实际生活中进行兑现、实操。
一个好的活动策划，可以进行品牌推广、提高企业声誉，更是提高市场占有率的有效行为。一般来说，活动策划大致能分为两类：盈利目的型、宣传推广型。
不管企业进行哪种营销活动，其目的一律以盈利为主，由此，盈利目的型活动策划被不少企业所重视。所谓盈利目的型活动策划的目的并不单一，它具有主次分明的目的，只要运用得当定能引起消费者的关注，勾起消费者的购买欲望。如图1-1所示为盈利目的型活动策划的概念。
■图1-1 盈利目的型活动策划概念
活动策划者在进行盈利目的型活动策划的操作时，应以大众所感兴趣、所关注的事物为主题，从侧面突出企业产品或品牌，这样能大大地提高企业产品的知名度和美誉度。
例如，某品牌凉茶在商场外推出“参与保龄球”活动，即可免费获得该品牌凉茶，当时不少逛商场的消费者积极参与了活动。这样的活动以游戏为主题，产品为奖品，能大大地受到人们的关注，既能提高产品曝光率，又能勾起消费者对产品的购买欲望。
一般来说，活动策划者进行以下步骤，即可有效实现盈利目的型活动策划，如图1-2所示。
■图1-2 盈利目的型活动策划步骤
在生活中会有一部分的企业比较注重品牌宣传与推广，于是就会选择宣传推广型活动策划进行操作，进一步扩大企业品牌宣传力。如图1-3所示为宣传推广型活动策划的概念。
■图1-3 宣传推广型活动策划概念
一般来说，常用的宣传推广型活动策划形式，如图1-4所示。
■图1-4 常用的宣传推广型活动策划形式
企业在选择营销方式、推广手段的过程中，一般都需要了解营销方式或推广手段各自的优势，并挑选出对自身产品最有利的方式或手段，这样企业在产品推广、销售的过程中才不会走太多弯路。下面就来了解活动策划的优势。
企业之所以会进行活动策划，是因为它具有三大特点，大大加强了互动传播能力，如图1-5所示。
■图1-5 活动策划的特点
企业若想在活动策划中实现信息的传播，必须要抓住“体验点”设计活动策划，其目的就是让受众在活动中能有一个难忘的、喜欢的体验，这既能提高受众的参与度又能在受众的体验过程中巧妙地将企业商业信息传递给受众。
活动策划在很大程度上受一些常见因素的限制较小，如图1-6所示。
活动策划一般来说都是围绕一个特定主题开展的，如图1-7所示为开展活动主题的作用。
■图1-6 活动策划不受常见限制
■图1-7 开展活动主题的作用
活动主题之所以有这些作用，都是为了在受众心中增加品牌知名度做铺垫，若能让受众积极参与活动中，既能让受众在精神层面上感到满足，又能让受众在生活层面上获得娱乐，这样对企业的公关效应有特别好的作用。
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